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Porocilo za obdobje: od aprila do septembra 2018

Spostovane gospe in gospodje,

dobrodosli na tretjo od skupno Sestih izdaj E-Newsa projekta SI-AT PASSPORT TO EXPORT, v katerem
vam po obdobjih in razli¢nih temah predstavljamo zadane aktivnosti.

Upamo, da ste poletni dopust lepo preziveli in da se sedaj polni energije lahko posvetite novim
izzivom projekta PASSPORT TO EXPORT.

Cilj projekta PASSPORT TO EXPORT je povecati internacionalizacijo malih in srednje velikih podjetij na
programskem podrocju. Da bi to dosegli, je bil projekt razdeljen na tri delovne vsebine: GET READY,
USE NETWORKS in TAKE ACTION.

V tej Stevilki Vas E-NEWS obvesca o SME treningih, XITRUST-u, t.j. nadaljnjem partnerju projekta in o
3. srecanju partnerjev , ki je potekalo 13. septembra pri MFDPS v Celju.

S spostovanjem,

Ekipa projekta PASSPORT TO EXPORT
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Kaj se je zgodilo v poletnih mesecih?

Tudi med poletnim oddihom FH ni miroval in je pridno nadaljeval delo na projektnih paketih. Tukaj
majhen pregled le-teh:

- Koordinacija projekta: meseéno SKYPE srecanje

- Stike z malimi in srednje velikimi podjetji je pripravil EVOLARIS. Hannes Praith in Amelie
Cserer sta osebno kontaktirala podjetja na Gradis¢anskem in evaluirala njihove potrebe po
informacijah za izvoz v Italijo in Svico

- Promocijski materijali projekta za ciljne skupine in dogodke so bili pripravljeni. Zgibanko je
Joint Secretary v Mariboru pregledal in odobril v skladu z uredbo EU o publikacijah. Prevod v
italijanscino je pripravila Petra Plieger v internem aranZmaju.

Porocilo o izvedbi projektnih nalog za spletno stran

V okviru Interreg projekta Passport to Export je MFDPS eden partnerjev, ki je moéno angaZiran za
izvedbo zastavljenih projektnih ciljev. Skladno s tem je v projekt vkljucila tudi Studente, saj je
njen interes kot vkljuéenega visokosSolskega zavoda vkljuditi tudi Studente in jim priblizati realne
razmere v praksi.

Cilj povezovanja podijetij in vkljucevanja Studentov v aktivnosti je v osnovi vecplasten. Podjetjem
omogoca vkljuéevanje v Studijski proces in s tem vpliv na to, katera znanja bi Studentje tekom
Studija morali pridobiti, da bi bili bolje zaposljivi. Poleg tega imajo podjetja v sodelovanju s
Studenti tudi precej moznosti spoznavanja razmisljanja posameznih Studentov, njihovih delovnih
navad, razumevanja njihovega pogleda na trzne razmere in s tem seveda tudi pripravljanost na
ucenje oz. pridobivanje novih znanj. V podjetjih lahko tako tudi ocenijo potenciale svojih bodocih
sodelavcev, kar je velika prednost, saj spoznajo odnos posameznega Studenta do skupnih
aktivnosti. Tudi podjetja se namrec vse bolj zavedajo, da ni dobre prakse brez ustreznih
teoreti¢nih znanj, ter da je tezko teorijo preoblikovati v prakso, ¢e nisi sam vpleten v izvedbo
aktivnosti.

Na drugi strani imajo Studentje zaradi vklju¢evanja podjetij v Studijski proces moznost spoznati
trzne razmere, nacine delovanja podjetij, poslovne procese in posamezne poslovne funkcije.
Dodatno k temu se soocijo z realnimi tezavami podjetij, ki jih morajo slednja resiti z omejeni viri,
kar je lahko pravi izziv. Pri takSnem sodelovanju lahko pokaZzejo svojo iznajdljivost in kreativnost,
ter svoja splosna znanja in vesc¢ine, ki morda niti niso povezana s samo teZavo, ki jo resujejo za
podjetje. Pomembno dejstvo je moznost direktne predstavitve delodajalcu in preveritev
ujemanija z njegovim nac¢inom delovanja. To je velika dodana vrednost, ki jo MFDPS pomnuja
svojim Studentom, saj so prakti¢na znanja zelo pomemben vir zaposlitvenih konkurencnih
prednosti med prijavljenimi kandidati.
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Kot re¢eno so $tudenti MFDPS pri predmetih Podjetni$tvo ter Ustanavljanje in rast podjetij dobili
izziv, da bodo sodelovali v projektu. Razdeljeni so bili v skupine po 5 do 6 ¢lanov in vsaka skupina
je dobila eno podjetje, ki je predhodno izkazalo interes za sodelovanje na projektu, ter pred tem
tudi opravilo informativni razgovor s partnerji.

a osnovi razgovora in predstavljene problematike je potem vodja projekta na MFDPS oblikoval in
pripravil predloge in osnovne napotke za pripravo pvsebine projektnih nalog za posamezna
podjetja. V okviru projekta so se pripravljale projektne naloge za naslednja podjetja: Kreativne
ideje d.o.0., Miniplast d.o.0., Bolje d.o.0. so.p., Hermi d.o.o., Sumer d.o.o., Acer, Drago Bre¢ko
s.p. in Cleanway, Peter Kuster s.p.

Sledila je priprava aktivnosti tako na MFDPS, kot tudi v podjetjih. Ob zagetku izvajanja aktivnosti,
je vodja projekta na MFDPS s predstavniki podjetij dogovoril termine izvedbe predstavitev tem
vokviru kontaktnih ur pri omenjenih predmetih. Predstavniki podjetij so v okviru teh terminov
predstavili podjetja in razloge za internacionalizacijo, ter se spoznali s skupino, ki bo zanje
pripravljala projektno nalogo.

Po izvedbah predstavitev je sledil dogovor za izvedbo obiska Studentov v podjetjih, za katere so
pripravljali projektno nalogo. Na srecanje v podjetje so Studentje odsli z Ze pripravljenim
predlogom strukture vsebine projektne naloge. Na srecanju so tako spoznali proizvodne procese,
zaposlene v podjetju, nacine delovanja podjetja, ter se s predstavniki podjetij pogovorili tudi o
pripravljenem predlogu strukture vsebine projektne naloge. V prav vseh podjetjih so jih z
veseljem sprejeli in jim podali napotke, smernice, in dopolnitve na pripravljene predloge, ter tudi
kje bi lahko dobili Se dodatne podatke za boljSo pripravo vsebine.

Nato so $tudentje skupaj z odgovornimi na projektu na MFDPS pripravljali vsebine projektnih
nalog. Vsak teden so se lotili novega poglavja ali dveh v vsebini in tako postopoma gradili vsebino
naloge. Ob tem so morali pokazati precej iznajdljivosti, saj so morali dolo¢ene podatke pridobiti
sami, ali pa poiskati nacine, kako bi lahko prisli do podatkov. Ves ¢as so jim bili na voljo tudi
predstavniki podjetij, ki so skupaj z vodjo projekta na MFDPS podajali komentarje in smernice za
ustrezno prirpavo vsebine projektne naloge.

NajtezZji del priprave vsebine je bila predvsem izvedba analize trinih razmer in analiza
konkurentov ter potencialnih partnerjev. Pri tem se jim je nudila precejSnja pomoc tako s strani
vkljuéenih v projekt na MFDPS, kot tudi s strani podjetij. Najmanj tezav so imeli $tudenti pri
iskanju teoreti¢nih moznosti vstopa na tuji trg in opredeljevanju moznih marketinskih aktivnosti
in strategij.

V okviru vsebine projektne naloge je bil najpomembnejsi del priprava izvoznega nacrta za
posamezen trg. Vsebinsko so Studentje predlog izvoznega nacrta zasnovali tako, da so najprej
opredelili predloge moZnih nacdinov vstopa na trg, nato so opredelili moZne partnerje za
internacionalizacijo na izbranem trgu. Sledila je opredelitev ciljnih skupin odjemalcev na
izbranem trgu in seveda tudi predlog nabora izdelkov, ki bi jih podjetje ponudilo. Nato so
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opredelili marketinske aktivnosti, ki bi omogocile podjetju ¢im lazji in hitrejSi vstop na trg. Sledila
je ¢asovna opredelitev izvedbe predlaganih aktivnosti in s tem povezanih stroskov, ki bi jih
podjetje imelo. Na koncu so podali Se oceno izvedljivosti predlaganega izvoznega nacrta za
posamezen izbrani trg. Povsem na koncu naloge so zapisali Se zaklju¢ek v katerem so povzeli
spoznanja in predloge naloge. V tem delu vsebine projektne naloge, so morali Studentje pokazati
predvsem razumevanje problematike in kreativnost pri iskanju resitev za tezavo s katero se
sooca podjetje, kar je bil za nekatere skupine precejSen izziv.

Ko so bile projektne naloge dokoncane so Studentje pripravili Se ustrezne predstavitve tem
projektnih nalog. Predstavitev projektnih nalog je bila javna in udeleZeila so se je tako podjetja,
za katera so Studentje pripravljali projektne naloge, kot tudi druga zainteresirana podjetja, ki v
projektu niti niso sodelovala. Same predstavitve predlogov izvoznih nacdrtov so potekale tako, da
so Studetje predstvili vsebino naloge in podrobneje razlozZili predloge izvoznih nacrtov. Sledila je
zanimiva razprava in vprasanja udelezenceyv, s ¢imer so vsi udelezeni na predstavitvi pridobili
nova znanja in spoznanja.

Vsa podjetja so se po zaklju¢enih predstavitvah zahvalila za sodelovanje in poudarila, da je bila to
odli¢na izkusnja za sodelovanje z visokoSolskim zavodom. Tudi Studentje so bil na koncu
zadovoljni, saj so pridobili mnoga nova znanja in vescine, ter predvsem spoznali realne trine
razmere v katerih delujejo podjetja v katerih se bodo po zaklju¢ku studija zaposlili.
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Predstavljamo partnerje projekta: XITrust Secure Technologies GmbH

Od leta 2002 izdelki XiTrust
Secure Technologies podpirajo
priznane stranke iz vseh
panog. S tremi lokacijami v

TrusT
Avstriji in Nemdiji XiTrust in SE CURE TECHNOLOGIES
njegovi kupci uresnicujejo

vizijo brezpapirne prihodnosti.

Na podlagi standardnih resitev so vsi izdelki za zdaj ve¢ kot 100 kupcev iz industrije, trgovine in javnega
sektorja prilagojeni obstojecim IT podlagam. Rezultat so poslovni procesi brez medijev in ob¢utno bolj
individualna svoboda za vsakogar, ki dnevno vnasa dokumente v cikel podjetja. Danes lahko XiTrust
Secure Technologies ponuja celoten obseg uporabe elektronskih podpisov.

Mapa digitalnega podpisa XiTrust MOXIS

Kvalificiran daljinski podpis s storitvijo XIDENTITY.eu

Elektronsko podpisovanje s XiTrust Business Server (XBS)

Varna e-postna komunikacija s sistemom posiljanja XiTrust (XMS))

@ e e e

Xi-nacrtovani dogodki:

23. oktobra 2018 - Digitales Vertragsmanagement in der Personaldienstleistungsbranche (Digitalni
menedZment pogodb na podrocju osebnih storitev)

05. novembra 2018 — webinar: Freiheit fiir Freelancer (Svoboda za freelancer-je)

04. decembra 2018 — webinar: MOXIS Winter Features 2018

Tako deluje Live Business 2018 — novi MOXIS video: https://youtu.be/rlrujX4dhvg
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Srec¢anje v Celju, 13.09.2018

13.09.2018 smo bili gostje pri MFDPS-ju, kjer smo
se udelezili skupne delavnice za delovne pakete T1,
T2, T3 in komunikacijo.

Pri tem je posebno vaino omeniti, da so bili vsi
materijali za promocijo, kot so kompleti
sestavljeni iz beleZnic/pisal/USB-jev, Roll-Up in
zgibanke pripravljeni v nemscini, slovenscini,
anglescini, italijanscini in francoscini.
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Projekt za internacionalizacijo malih in
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srednje velikih podjeti] programskega e
obmotja slovenija / Avstrija za ciljne trge
severne italife in Svice
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